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ТОНКАЯ СПЕЦИФИКА
С 2009 года в ПАО «Газпром» действует единая кон-
цепция обеспечения противопожарной защиты. Вы 
знакомы с этим документом?

Кроме этой концепции в «Газпроме» есть еще так на-
зываемый стандарт безопасности. Там в том числе 
рассматриваются вопросы пожарной, газовой, общей 
безопасности. В свое время я принимал участие в со-
ставлении этого стандарта. Что касается пожарной 
безопасности, а именно СИЗ для пожарных, то у АО 
«ПТС» очень большой опыт работы с наиболее слож-
ными участками ООО «Газпром газобезопасность» – в 
Астрахани и Оренбурге, где присутствует значительная 
концентрация сероводорода в газовом конденсате. 

У «Газпрома» есть три подразделения: это, соб-
ственно пожарные службы – отряды военизированных 
пожарных отрядов, военизированные части, которые 
обслуживают «Промысел», и противофонтанная служ-

ба «Газпром газобезопасность». У каждого подразде-
ления своя очень тонкая специфика. Конечно, есть об-
щая проблематика при возникновении аварийных си-
туаций – это наличие сероводорода и отравляющих 
веществ в воздухе. При их серьезных концентрациях 
(больше 20%) человеку достаточно два-три вздоха, что-
бы отравиться насмерть. Этот общий нюанс наклады-
вает отпечаток на требования к оборудованию. 

О каком оборудовании идет речь?
Тема, которая сейчас наиболее актуальна для нашей 
компании, – производство дыхательных аппаратов со 
сжатым воздухом. Есть несколько аспектов, которые 
необходимо учитывать при их выпуске. Во-первых, они 
должны решать проблему повышенного содержания 
сероводорода. Во-вторых, такие изделия должны иметь 
хорошую износостойкость. В-третьих, если акцентиро-
ваться на противофонтанной службе, то известно, что 
она обслуживает не только открытые участки возник-
новения газовых нефтяных фонтанов, но работает и на 
шельфе. А шельфовая добыча происходит в условиях 
достаточно низких температур, в то же время при воз-
никновении пожаров приходится иметь дело с высоки-
ми температурами в крайне стесненных условиях. 

ИНДИВИДУАЛЬНЫЙ ПОДХОД
Сейчас страна ориентирована на импортозамещение. 
Как идут эти процессы в вашей области?

«Газпром» в свое время провел очень серьезные кон-
курсы для производителей дыхательной техники со 
всего мира и выбрал американско-немецкую компа-
нию MSA, выпускающую очень достойную технику. Ког-
да встает вопрос импортозамещения сложной техни-
ки, которая отвечает за жизнь человека, то возникает 
определенный скепсис к российскому производителю. 
И перед нами встает задача – сделать оборудование 
лучше иностранных аналогов. «ПТС» пошла по следу-
ющему пути: мы создаем специализированное обору-
дование и первые образцы предоставляем заказчикам 
на опытную носку. От них мы получаем определенные 
замечания и дорабатываем продукт. Сейчас мы выпу-
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скаем два вида продукции: дыхательные аппараты на 
сжатом воздухе и теплоотражательные костюмы. По-
следние мы довели до совершенства, но этот процесс 
занял три года и эта продукция во многом специфична 
и не имеет аналогов по техническим характеристикам.

Все испытания проводил «Газпром газобезопасность»?
Да, и мы выражаем слова благодарности в адрес его 
руководства и, в частности, Владимира Борисовича 
Соломахина (главный инженер, начальник Управле-
ния противофонтанной и газовой безопасности ООО 
«Газпром газобезопасность» – Прим. ред.). На учени-
ях в учебном центре  «Дасанг» на полигоне «Газпром 
газобезопасности» с 5 по 9 октября мы представили 
четыре разных модели дыхательных аппаратов, кото-
рые по многим параметрам уже лучше иностранных 
аналогов. Потому что не каждый зарубежный произво-
дитель учитывает особенности заказчика. А мы с рос-
сийскими клиентами работаем индивидуально.

ЧИСЛОМ ПОБОЛЕЕ, ЦЕНОЮ ПОДЕШЕВЛЕ
Как действует система закупок вашей продукции?

Итак, пройден долгий путь, и появилось изделие, ко-
торое устраивает заказчика. Но возникает проблема 
поставки продукции. Она связана не столько с произ-
водителем, сколько с внутренним устройством систе-
мы снабжения у заказчиков. Например, согласно госу-
дарственным требованиям, в «Газпроме» обязательно 
должны проводиться тендеры поставщиков. Пред-
ставьте, что на тендер выносятся два теплоотражатель-
ных костюма, которые соответствуют ГОСТу, – наш и 
другого производителя. Но наш продукт за три года ис-
пытаний уже превратился в изделие под конкретного 
заказчика. И у него соответствующая цена. Потому что 
мы разработали материал, комплектацию, наполнение 
всего изделия под нужды клиента. В итоге на торговую 
площадку выносятся два изделия: одно стоит 110 тыс.  
рублей (костюм производства «ПТС»), другое – 23 тыс.  
рублей. И заказчик получает не то, что ему надо.

Но ведь цена не единственный показатель при работе 
тендерной комиссии…

В тендерной документации не сказано, что продукция 
должна соответствовать индивидуальным требовани-
ям заказчика. У теплоотражательного костюма очень 
много элементов. Например, у нашего изделия вну-
три три типа теплоотражательного материала, кото-
рый сделан по нашему спецзаказу на 100% в России. 
Этот материал обладает проверенной износостойко-
стью, температурной защитой, достаточно высокой 
эргономикой. Фактически техническое задание, напи-
санное клиентом, может выполнить только тот участ-

ник, кто уже прошел путь испытаний своего продукта. 
Так зачем выносить на конкурс продукт, не имеющий 
достойного конкурента? 

РАБОТА ПО ДОГОВОРУ
Как вы видите взаимоотношения производителя и по-
требителя специализированной продукции? 

Необходимо создать механизмы продвижения това-
ров российских производителей, разработать пред-
ложения по закупкам. Мы, компания «ПТС», не бо-
имся внутренней конкуренции. Но нам нужна ини-
циатива заказчика. Допустим, если бы он пригласил 
на разработку НИОКР (Научно-исследовательские 
и опытно-конструкторские разработки – Прим. ред.) 
две-три компании-производителя. Но такой системы 
в «Газпроме» пока нет. Теплоотражательный костюм 
«ТОК-200 Пламя» компании «ПТС», специально соз-
данный для газовой безопасности, «Газпром» пытает-
ся закупить, обойдя свои же собственные правила.  Р
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